
Vil du gerne blive endnu bedre til at bruge sociale medier ( Facebook, Instagram, LinkedIn
samt videoproduktion, nyhedsmail, Google My Business, alternative online salgskanaler
m.m.) til at sælge dine varer og opnå større online synlighed om din butik? Så er dette
workshopforløb noget for dig. 




 at lave SoMe opslag, der bliver set og virker i din forretning
 at forbedre markedsføring og salg på de sociale medier
 at udvide dit kendskab til alternative salgskanaler som passer til dine kompetencer og forretning
 tips til hvordan du kan systematisere dine SoMe-aktiviteter, så I får et større udbytte af dem.
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Få øget salg med sociale medier

en skræddersyet plan til at arbejde videre med din markedsføring på sociale medier, 

fået individuel sparring og en handlingsplan, som passer til netop din butik,  

overblik over, hvad du med lethed selv kan løfte, og hvor er du evt. kan vælge at betale dig fra opgaven. 
fået sparring og inspiration fra de andre detailbutikker i forløbet. 

Når forløbet er færdigt, har du

        som du efterfølgende skal hjem og omsætte i din forretning.

       ligesom der følges op på indsatsen efter 3-4 uger.




 

Mange små og mellemstore detailbutikker har et ønske om at udvikle deres forretning professionelt online – men
det kan være svært at få succes i kampen om kundernes opmærksomhed. Det får du nu mulighed for!




Erhvervshus Nordjylland og Vækst Jammerbugt har i samarbejde med Podi sammensat en række unikke
workshops til dig, der er ejer af en mindre detailbutik i Jammerbugten

Se bagside



Individuel afklaring af dine nuværende kompetencer og ønsker (Tidspunktet aftales individuelt

3 x 2 timers workshop fra 7.30-9.30 (23. januar, 8. februar, 15. februar)
2 timers opfølgningsdag på de praktiske opgaver, du har arbejdet med siden sidste workshop

1 times individuel telefonisk sparring (Tidspunktet aftales individuelt) 
2 timers Netværksarrangement/afslutning på forløbet (24. marts) 

Datoer og alt det praktiske / Du får

        og foregår hos dig) 

       (9. marts fra 7.30-9.30)

Sådan foregår forløbet
Forløbet kombinerer undervisning, øvelser og 1:1-sparring, så du klædes bedst muligt på og hurtigt kan 
løfte din online markedsføring på baggrund af dinekompetencer og ambitioner. 
Forløbet gennemføres af Podi.

Målet med denne workshop
Målet med dette workshopforløb er at klæde dig på med viden og konkrete værktøjer, så du selv aktivt 
kan øge din online tilstedeværelse med udgangspunkt i dit nuværende niveau. Forløbet tager udgangspunkt
 i dine individuelle kompetencer og bygger videre fra dit nuværende niveau. Forløbet gennemføres 
af to dygtige undervisere – Camilla og Cris fra Podi.

Pris og tilmelding
Det koster 1950,- ex moms at deltage i hele forløbet. Tilmelding foregår via dette link:
https://erhvervshusnordjylland.nemtilmeld.dk/146/

Kontakt for mere information 
Vækst Jammerbugt | Lars Kronborg  |  lkb@jammerbugt.dk   |  M: 41 91 39 82
Vækst Jammerbugt | Flemming Jensen |  flj@jammerbugt.dk |  M: 41 91 39 71
Podi | Camilla Bodenhoff: cam@podi.dk | M: 45 22 32 38 37
Podi | Cris Braad: cris@podi.dk | M: 45 22 32 38 37

Individuel afklaring 3 x workshops + 1 opfølgningsdag Individuel sparring telefonisk Afslutning

(Du bestemmer dato) (Den 23/1, 8/2 og 15/2) (Den 9/3) (Den 24/3)(Du bestemmer dato)
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